


eMail Marketing

Analiza campañas desde el punto de vista estratégico. 

Diseña las mejores newsletters y maximiza tus ingresos.

Un curso de Clara Ávila 



El ciclo del cliente

Notoriedad

Llegando a usuarios 

que no te conocían 

antes.

Consideración Conversión
Fidelización 

Prescripción

Dando a conocer tu 

propuesta de valor

Call to action, llevar 

a venta directa 

Ecommerce

Valor añadido, 

contenido exclusivo, 

ventajas por 

recomendar

3. ¿Cómo puede ayudarte?



El contenido de la newsletter responde a los objetivos

Notoriedad

Acciones cross 

Ej. 

Laconicum y vino

Consideración Conversión
Fidelización 

Prescripción

Marketing de 

contenidos 

Propuesta de valor

Compra ahora 

Promoción

El contenido sólo 

para suscriptores 

Descuento especial

Nos basamos en lo común de la marca y los objetivos de este envío



El ciclo del cliente

Notoriedad

Tu reputación puede 

verse afectada

Consideración Conversión
Fidelización 

Prescripción

Hay que dar valor 

real a la newsletter

¿Frecuencia de 

consumo de tu 

producto? 

Merece combinar 

con consideración

Promociones 

absurdas de 

fidelización

#OjoCuidado



Dos formas distintas
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